
 

BALLISTOL steht seit über 120 Jahren für Qualität Made in Germany. Wir entwickeln und 

vertreiben das bekannte Universalöl, Pflegeprodukte, Insektenschutzmittel und 

Reinigungslösungen, für Industrie, Outdoor, Garten, Haushalt uvm. Von unserem Standort in 

Aham aus beliefern wir Kunden in aller Welt. Unser Team ist überschaubar, unser Anspruch hoch: 

Produkte, die halten, was sie versprechen. 

 

Zur Übernahme eines bestehenden Kundenkreises suchen wir ab September 2026 eine/n 

PLZ-Gebiete: 01-02 · 04-06 · 09 · 30-32 · 37-39 

 

 

Ihre Aufgaben 

• Beratung, Verkauf, Kundenbetreuung und Neukundenakquise 

• Zielgruppe: Fachhandel (Baumärkte, KFZ, Fahrrad, Eisenwaren etc.) 

• Verantwortlich für Umsatz, Ertrag, Distribution, POS-Maßnahmen 

 

Was Sie mitbringen 

• Aktive/r Verkäufer/in aus Leidenschaft 

• Kaufmännische Ausbildung und technisches Verständnis 

• Hohe Eigenmotivation, Wille zum Erfolg, überdurchschnittliche 

• Leistungsbereitschaft sowie Reisebereitschaft mit Übernachtung 

• Wohnhaft im Verkaufsgebiet wünschenswert 

 

Was Sie bei uns erwartet 

Firmenwagen (auch zur privaten Nutzung), Reisespesen, kurze Entscheidungswege und gutes 

Betriebsklima 

Eigenverantwortung ab dem ersten Tag 

Sicherheit Unbefristete Festanstellung in einem Familienunternehmen, das seit über 120 Jahren 

am Markt ist. Kein Konzern, keine Nummer, hier kennt jeder jeden. 

Faire Vergütung & Extras Faires Gehalt · Erfolgsbonus · Gesundheitsprämie · Ideenbonus für 

Prozessverbesserungen · Betriebliche Altersvorsorge 

Entwicklung & Gemeinschaft Weiterbildungsmöglichkeiten · Firmenfeste & Ausflüge · 

Mitarbeiterrabatte 

 

  



 

Jetzt bewerben 

Sie möchten in einem Unternehmen arbeiten, in dem Ihre Arbeit wirklich zählt? Dann freuen wir 

uns auf Ihre Bewerbung, mit Lebenslauf und kurzem Anschreiben. 

Ihre Bewerbung richten Sie bitte an: 

BALLISTOL GmbH · Vertriebsleiter Gerd Simon  

bewerbung@ballistol.de 

www.ballistol.de 

 

 

 

BALLISTOL – Die Marke für Mensch. Tier. Technik. 

 


